BAUEN & EINRICHTEN
norbert.rubbel@vogel.de, 0931/4 18-2634

TippS FUR DIE SHOPGESTALTUNG

Von Architekt Reinhard Beichler, Geschaftsfiihrer

der Planungsgruppe Beichler + Rohr in Bremen.

Um im Zubehorgeschaft einen respektablen Um-

satz zu generieren, sollten die Autohduser einige

GesetzmaBigkeiten beachten:

P> Der Shop muss eine MindestgréRe von 100
m? besitzen, um eine ausreichend groRe
und umfangreiche Produktprasentation zu
ermdglichen.

P> Fiir einen funktionierenden Shop ist Fach- Architekt Reinhard
personal unerlasslich. Mindestens eine Beichler.

Fachkraft im Betrieb muss fiir diesen Be-
reich zustandig sein und auch die entsprechende Verkaufskompe-
tenz haben.

B Der Shop muss mit modernen, tbersichtlichen und klar strukturier-
ten Prasentationselementen gestaltet sein. Er sollte an einem zen-
tralen und gut frequentierten Bereich im Autohaus liegen, der per-
fekt ausgeleuchtet ist.

P Die Préasentation der Ware muss umfangreich sein. Von jedem Arti-
kel muss eine Mindestanzahl varhanden sein. Bei Textilien mog-
lichst immer alle GroBen anbieten.

P Die Aktualitat der Ware ist sehr wichtig. Der Shop muss immer so
aussehen, als ob die Artikel gerade neu auf den Markt gekommen
sind. Wichtig ist zudem, dass auch Aktionsware zu einem besonders
glinstigen Preis prasentiert wird.

P> Das Thema Mobilitat sollte sich nicht nur auf das Fahrzeugangebot
beschranken. Auch fiir den Shop gibt es Produkte wie Elektrofahrra-
der, -roller und -motorrader, die fiir die Kunden immer wichtiger
werden.
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